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QUERIDA RED DE
NEGOCIOS ENTRE AMIGOS:

Esperamos que se encuentren bien.

Lo promocion del emprendimiento vy los
valores que enfrana es uno de los objetivos
frascendentes de la Red NeA y esta es una
Entrega Especial de la Caceta mensual
dedicada a la 4* Edicién del Premio NeA
al  Emprendimiento con entrevistas a  los
particioantes v la informacion de los premios
otorgados a los proyectos seleccionados por
el Jurado.

Este logro ha sido posible gracias a la suma
de esfuerzo y talento de la membresia y a la
organizacion de Jesus Bush y de los miembros
del Jurado, presidido por Eduardo Mapes con
la participacion de Ramén Pérez Gil, Sylvia
Perales, Lorena Sdanchez, Daniel Bedollg,
Irma Gutiérrez y Armando Nuricumbo.

Este es el primer ano calendario en que
reclizamos todos los eventos presenciales sin
menoscabo de las condiciones de salud y hemos
orgonizado mds de cuarenta eventos: once
juntas mensuales, once talleres de banca de
inversion, un taller de bienes raices, once tertulias,
seis sélbados culturales y dos excursiones, una a
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visitar los santucrios de las
Marposas MONArCa en Sierna
Chincue y El Rosario asi como
los instalaciones de la Fundacion
Altfernare en Angangueo Michoacdan
y ofro a santuario Santa Clara de
luciemagas en Nanacamiloo, Tloxcala y a
visitar Cholula y Puebla,

Cada evento es una oportunidad de conocer
a los miembros de nuestra Red y también de
estrechar las relaciones que tenemos, ohi es
donde esta el principal valor de NeA
Esperamos encontramos con ustedes en los
eventos de ciere de este ano 2023, deseamos
que pasen unas felices fiestas en compania de
sus familias y que el proximo ano nos esmeremos
en fortalecer las relaciones entre nuestra Red

NeA

Como siempre estamos atentos a sus
comentarios y aportaciones.

“Sumar es multiplicar”.



EVENTOS DEL MES DE DICIEMBRE 2023

*

TALLER DE BANCA DE INVERSION

® Miércoles 6 de diciembre de 2:30
a 4:30 pm

® Ploza del Parque Santa Fe

® Cuilermo Gonzdlez Comarena
#1200

® Cuota de recuperacion $1,000%°
MN por persona
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CENA DE NAVIDAD

® Sabado 9 de diciembre de &00
a 11:00 pm

® Ploza del Parque Santa Fe

® Cuilermo Gonzdlez Caomarena
#1200

® Cuota de recuperacion $1,200.00
MN por persona
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iMuchas felicidades!

Manuel Molano Ruiz 1 de diciembre
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Herbeﬁ . P erez Perozo .................................................................................... 6 d e dmembre
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INNOVACION INSPIRADA
EN LA MITOLOGIA

Cranatum Bioworks, galardonado con el pri-
mer lugar en el marco de los premios 2023 al
Emprendimiento de la Red de Negocios Entre
Amigos (NeA), es un claro ejemplo de innova-
cion y compromiso con el futuro.

Carlos Solares, fundador y CEO, cuenta con
un gran bagaie académico y profesional que
incluye estudios en el Tecnologico de Monte-
rey hasta el Tecnologico de Massachusetts,
ha impulsado la vanguardia en la innovacion
biotecnoldgica como un futuro verde por un
planeta renovable.

En entrevista exclusiva con Proyecto M2050,
comparte la inspiradora historia de su empre-
sa 'y sus aspiraciones. «Nuestra vision es crear
un equilibrio sostenible entfre la tecnologia vy
el medio ambiente. En Granatum Bioworks, no
solo transformamos la biotecnologia, sino que
estamos transformando el futuro de la agricul-
tura y la sostenibilidad ambientaly, afimo.

La génesis de Granatum Bioworks.

Surgid dentro de un grupo corporativo de
manufactura, donde se experimentd con bio-
tecnologia y nanotecnologia. La necesidad
de expandir estas innovaciones mas alld de
los limites corporativos llevd a Solares a em-
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prender y transformar este grupo de frabajo
en una empresa independiente.

Solares retomd su nombore del mito de Persé-
fone y Hades, donde la granada simboliza la
conexion entre la sociedad y la naturaleza. Este
simbolismo refieja la mision de la empresa de ar-
monizar la tecnologia con el medio ambiente.

«El nombre de Granatum Bioworks proviene
de la mitologia griego, donde las semillas de
granada representan una conexion entre €l
mundo humano y la naturaleza, reflejondo nues-
fra mision en el dmbito de la biotecnologiax

Entrevista conducida y redactada por Emiliano Fernandez, periodista colaborador.
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La empresa cuenta con dos competencias
principales: un laboratorio de biologia mole-
cular y una fabrica de produccion industriall.
Utilizan microorganismos para crear sustancias
de alto valor agregado vy fabrican agroinsu-
mos que mejoran el rendimiento de los culti-
vos sin sacrificar la rentabilidad o la salud del
suelo. Estos insumos fomentan un enfoque mds
sostenible y menos dependiente de quimicos.

El modelo de negocio de Cranatum se cen-
fra en clientes como empresas distibuidoras de
agroinsumos 'y grandes corporaciones en indus-
frias relacionadas con la agricultura, Han es-
toblecido relaciones comerciales no solo
en México, sino también en Sudamérica,
colaborondo con empresas forestales,
vinicolas y productoras de popoa.

La bendicion que presenta NeA

Mirando al futuro, CGranatum Bioworks se pro-
pone crecer significativamente, enfrentando
desafios como la captacion de recursos, la
organizacion intema vy la estructuracion de
procesos. Solares subraya la importancia de
construir un NEgOCIo con una vision a largo
plazo y fundamentos solidos.

El apoyo de la Red NeA serd fundamental
para Cranatum Bioworks, ya que de la mano
generardn visibilidad, credibilidad y una red
de contactos invaluable. Solares destaca la
disposicion generosa de los miembros de NeA

Colaboracion editorial: Proyecto M2050

en ofrecer su tiempo, experiencia y conexiones.
«Hay un capital de conocimiento y experien-
cia espectacularl Una disposicion poco fre-
cuente, es decir, persona de NeA con la que
he cruzado menscies es una persona que te
da con mucho gusto algo de su tiempo, que
te escucha atentamente, te da consejos y te
orientay, asegurd con genuino agradecimiento.
Finaliza ofreciendo un valioso consejo a fu-
turos emprendedores: el éxito radica en crear
circunstancias adecuadas y fundamentar el
emprendimiento en una educacion solida y
experiencias previas para que «el em-
prendedor empiece a trabajar mas en

er lo que debe hacer y no en lo que

LUGAR

puede hacem.
Recalca que tener un propdsi-
to claro, mas alld del mero beneficio
econdmico, es esencial para superar los
obstaculos y lograr un impacto significativo.

Solares, a travées de Granatum  Bioworks,
demuestra como la pasion, la vision y el com-
promiso pueden conducir a la creacion de
soluciones innovadoras en  biotecnologio,
marcando una diferencia en el mundo empre-
sarial y en la sociedad.

Su historia es un testimonio de como la per-
severancio, respaldada por una sélida red
de apoyo y una clara vision de futuro, puede
fransformar desafios en oportunidades para
un cambio positivo y sostenible.
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UN PUENTE HACIA
LA INCLUSION

1000 x 1, galardonado con el segundo lugar
en el marco de los premios 2023 al Emprendi-
miento de la Red de Negocios Entre Amigos
(NeA), una iniciativa que destaca por su en-
foque en mejorar la calidad de vida de los
migrantes a través de un modelo empresarial
sostenible.

Armulfo Valdivia, cuenta con una formacion
destacada en comercio internacional y eco-
nomio, con mas de 30 anos de experiencia
en el sector publico y actualmente se enfo-
ca en proporcionar una plataforma integral
de servicios a los migrantes, combinando la
tecnologia con una vasta red de servicios
esenciales.

En entfrevista exclusiva con Proyecto M2050,
Valdivia comparte su vision, «buscamos juntar
en un solo lugar todos esos servicios y pro-
ductos que una persona migrante puede ne-
cesitar en cualquier momento de su trayecto
migratorio, y no solo hablo de su trayecto
geogrdfico, sino del trayecto de vida ».

Inspirado por su propio trasfondo familiar y
su profunda empatia por los migrantes, deci-
di¢ crear una plataforma integral que atienda
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sus multiples necesidades. «Los migrantes lle-
gan a Estados Unidos con enormes desafios.
Quise combinar mi experiencia en el gobiemo
con la tecnologia para ofrecer una solucion
efectivay, explico.

Transformar la experiencia migratoria desde
una plataforma digital con un nombre amplio-
mente significativo. 100 x 1 simboliza a miles
ayudando @ un migrante, refieja su meta de co-
nectar a los migrantes con una variedad de ser-

Entrevista conducida y redactada por Emiliano Fernandez, periodista colaborador.
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vicios esenciales de manera eficiente y efectiva.

El proyecto se centra en agrupar servicios
como salud, educacion, asesoria legal, ense-
nanza de idiomas y oportunidades de empleo,
facilitando a los migrantes un acceso sencillo
y eficiente. «Mil por uno es un marketplace di-
gital que reune proveedores de diversos ser-
vicios para mejorar la vida de los migrantes,
uno a la vez.

Un momento decisivo en su vida fue el salto
de una carera estable en el gobiemo
a la incertidumbre del emprendimiento,
«el momento en que yo ya dejé de
percibir mi sueldo y entendi que si no
frabajaba, no creaba y no genera-
ba ingresos literalmente no comig, fue
un momento muy complejoy, reflexiona
Valdivia.

Los desafios enfrentados en su frayectoria
han sido significativos, especialmente como
un emprendedor que inicid su proyecto des-
pués de los 45 anos. Nos confiesa que le
daba miedo ser empresario por las compleji-
dades que puede presentar el emprender, sin
embargo, su deseo de darle apoyo a quie-
nes la necesitan fue un eje rector que le man-
tuvo de pie en el camino del emprendimiento.

“Fue un cambio radical, pero estoy orgulloso

Colaboracion editorial: Proyecto M2050
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de haberlo hecho. Ser empresario es mi gran
orgullo”.

Plan audaz con el apoyo de NeA

Valdivia enfatizd el valor de la Red NeA en
el desarrollo de 1000 x 1. "NeA nos brinda
expertise, experiencias y conexiones crificas
para el crecimiento de nuestro proyecto’, ofir-
mo. Cree fimemente que la red puede dborir
puertas significativas y proporcionar apoyo
crucial en la evolucion de su iniciativa.
Con el respaldo de la Red NeA, Fer-
nandez estd convencido de que la
asesoria y las conexiones serdn claves
para el crecimiento y consolidacion
de 1000 x 1. La participacion en esta
red facilitard el alcance de sus metas y
la expansion en el mercado, promoviendo un
apoyo integral y personalizado a los migrantes.
Valdivia concluye con un mensaje inspirador
para futuros emprendedores: la importancia
de seguir su pasion, ser perseverantes y con-
fiar en sus capacidades, «emprender es un
desafio diario lleno de erores y sacrificios. Si
no te apasiona, no funcionard’”.
Su historia es un ejemplo de determinacion,
innovacion y un compromiso profundo con
mejorar la vida de los migrantes, uno a uno.




INNOVACION EDUCATIVA

EN TIEMPOS DE CAMBIO

Prepa In, fue galardonado con el segundo
lugar en el marco de los premios 2023 al Em-
prendimiento de la Red de Negocios Entre
Amigos (NeA), un proyecto innovador en el
campo de la educacion en linea.

Rodrigo Loceza, con su formacion en ad
ministracion publica y gobiemo, lanzd Prepa
In fras reconocer, durante su Ultimo semestre
universitario, la urgente necesidad de una
solucion practica y accesible para aguellos
que buscaban completar su educacion pre-
paratoria.

En una entrevista exclusiva con Proyecto
M2050, Loaeza explico que surgid como
una solucion a la creciente tasa de deser-
cion escolar en México. «Me di cuenta del
gran problema educativo en nuestro pais vy,
junto con mi socio, decidimos usar la tecnolo-
gia para facilitar el acceso a la educacions,
afirma.

«Nos dimos cuenta de que podiomos usar
la tecnologia y nuestros contactos para me-
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jorar las oportunidades de miles de mexicanos
que carecen de educacion formaly, comentd
Loceza.

Desarrollando oportunidades
en un mundo cambiante

La pandemia de COVID-19 presentd deso-
fios y oportunidades para Prepa In. A pesar

Entrevista conducida y redactada por Emiliano Fernandez, periodista colaborador.
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de que inicialmente la plataforma estaba
orientada a colaborar con empresas, la crisis
sanitaria obligd a Loceza a adaptar su mo-
delo para servir al publico en general.

«Aungue perdimos contratos con empresas,
abrimos nuestras puertas a individuos que
necesitalbban completar su educacion desde
casaw, ofima Loceza.

El enfoque innovador de Prepa In se basd
en una plataforma web accesible des-
de cualguier smartphone, no siendo
necesara una app. Esto pemitid a
los usuarios con recursos limitados
participar en el programa. La pla-
taforma ofrecio videos, infografias y
PDFs, complementados por un equipo
de mas de 300 profesores disponibles a tra-
vés de WhatsApp para resolver dudas en
tiempo real.

Loceza también destacd la asociacion
clave con Roppi, «durante la pandemia, es-
tablecimos un acuerdo con Rappi para ofre-
cer becas a sus repartidores. Esto demostro
ser una oportunidad de crecimiento  signi-
ficativa tanto para nosotros como para los
repartidoresy.

Colaboracion editorial: Proyecto M2050

Esta colaboracion reflejo la mision y com-
promiso de Prepa In de hacer la educacion
accesible a un publico mas amplio.

NeA una colaboracion fundamental

«Prepa In no funcionaria si no fuera en con-
junto con gobiemo y con empresarios. (Para
qué? Para gue le pudieran seguir brindando
este beneficio a sus colaboradores y deso-
rollarlos  personal y profesionalmente,
afimo Loceza lo fundamental que era

o ser parte de la Red NeA
LUGAR

Tombién destacd que esta colabo-

racion fue fundamental para poder

ofrecer sus cursos y certificaciones @
mds personas que los necesitaloan.

Concluyendo la entrevista ofreciendo un
consejo a futuros emprendedores «emprender
requiere pasion, amor y dedicacion. No te-
man al fracaso; es parte del camino hacia el
Exitoy.

Su determinacion y enfoque innovador hi-
cieron de Prepa In un ejemplo de como la
tecnologia puede transformar la educacion y
aborir puertas a un futuro mejor con el apoyo
invaluable de redes como NeA
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INNOVACION Y
SOSTENIBILIDAD EN EL
TURISMO MEXICANO

Rutopio, galardonado con el tercer lugar en
los premios 2023 al Emprendimiento de la
Red de Negocios Enfre Amigos (NeA), des-
taca como una innovadora iniciativa en el
sector furistico.

José Emiliano lturiaga y Sebastian Munoz
Amezcua, los fundadores, han revolucionado
el turismo en México. Con una profunda com-
prension de las necesidades del viciero mo-
demo, y su vision de un turismo mds inclusivo y
sostenible, han creado una plataforma Unica
que ofrece experiencias personalizadas y au-
ténticas en México.

Rutopia transforma los suenos de vicie en
itinerarios a la medido, comenzando desde
la recepcion de la solicitud de vigjie hasta el
diseno de rutas perfectas por expertos en via-
jes, asegurando una reserva segura y flexible.

Una empresa turistica pionera en México,
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ha sido reconocida por su excepcional enfo-
que en ofrecer vigjes Unicos y personalizados.
Con un conocimiento profundo de cada rin-
con de México.

Se especializa en proporcionar alojamien-
tos y actividades Unicas, asegurando que
cada vigie sea un perfecto balance entre los

Entrevista conducida y redactada por Emiliano Fernandez, periodista colaborador.
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intereses y necesidades de los vidjeros vy los
lugares que visitan.

Comprometida con la excelencio, Rutopia
garantiza vigies impecables y sin contratiem-
pos, brindando una asistencia remota com-
pleta para que los vicieros puedan relajarse
y disfrutar plenamente de su experiencia. Esta
dedicacion ha llevado a Rutopia a ganar
el reconocimiento de mas de 1500 vidjeros
y obtener una calificacion de 5 estrellas
en Tripadvisor.

Su impacto se extiende mds alla de
los vicies memorables. Como la Unica
empresa turistica en México certifi-
cada como B Corp, se destaca por
SU COMPromiso Ccon un impacto positivo,
tanto en el sector turistico como en las comu-
nidades locales.

Cada vigje con Rutopia es una oportuni-
dad para explorar la rica cultura y hermosos
paiscies de México, desde traslados sin inte-
rupciones y excelentes hoteles hasta reco-
nidos culturales y gastronomicos. ELos vicjes
incluyen experiencias como visitar talleres tex-
tiles y productores de mezcal en Oaxacao, y

Colaboracion editorial: Proyecto M2050
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acompafen en esta gran mision

Bienvenidas carreras de:

* Turismo/Hotelaria

* Contabilidag

* RRHH

. Markelinga’f_‘ornunir:acidn

» Traduecidn [ixahanoﬂranrésj
* Relaciones publicas

particioar en clases de cocina con equipos
fradicionales, todo respaldado por asisten-
cia remota.

Rutopia no es solo un vigie; es una expe-
riencia fransformadora que teje juntos la be-
leza, la cultura y la hospitalidad de México
con un servicio excepcional, personalizado
para cada vigiero.
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DEL CORAZON DE
XOCHIMILCO A LA
INNOVACION DIGITAL

Cempa Market, galardonado en la catego-
ria Impacto Social en el marco de los premios
2023 al Emprendimiento de la Red de Ne-
gocios Entre Amigos (NeA), un puente digital
entre productores y consumidores.

Alejondro Soriano, con apenas 24 anos, ha
sido un agente de cambio en su natal Xo-
chimilco. Ingeniero en innovacion y desarrollo,
formado en el Tecnolégico de Monterrey, ha
aplicado su conocimiento y pasion para revi-
talizar el mercado artesanal local.

En entfrevista exclusiva con Proyecto M2050,
Soriano detalld como Cempa Market comen-
z6 con la venta de plantas y pronto se ex-
pandid a ofros productos como la miel. «Nos
dimos cuenta de los retos logisticos y amplia-
mos nuestra ofertay, dio, resaltando la evolu-
cion del proyecto.

«Surgio para dar un canal directo de ventas
a los agricultoresy, explicod Alejondro. Origina-
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rio de Xochimilco, notd como los intermedio-
rios limitalban a los productores locales hasta
que en 2019 decidié cambiar esta dinémica
creando una plataforma para conectar di-
rectamente a los productores con el mercado.

Soriano encontrd su inspiracion en las raices
de su comunidad en Xochimilco. Crecio vien-
do como los productores locales luchaban

Entrevista conducida y redactada por Emiliano Fernandez, periodista colaborador.
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contra los desafios del mercado debido a
los intermediarios

El nombre de su proyecto surgio de larica
cultura y biodiversidad de su origen, se inspird
en la palabra ‘cempasuchil, una flor simboli-
ca en México, y en su significado de abun-
dancia y diversidad.

«Cempdad’ lo entendi como ‘muchos” o ‘bas-
tantes. Cempa Market, muchos mercados o
muchas cosas que puedes encontfrar en esta mia Social y la cobertura en medios como El
plataforma, literal es un mundo de arteso- Universal fueron cruciales. Sin embargo,
nosy», nos platica Soriano. también admite que subir demasiados
IMPACTO artesanos inicialmente sin una estrate-

gia clara fue un eror del que apren-

Adaptacion y crecimiento ante

la adversidad SOCIAL dieron.
La plataforma recibid un impulso inicial «La red de contactos y el mentoreo
de un profesor, lo que pemitid su desa- de NeA son fundomentales», destaca

rollo. Esta inversion fue crucial para lanzar la Soriono con certeza que la guio, apoyo y
primera version de la plataforma en lineg, sin oportunidades de negocio, son aspectos
embargo, no se imaginaba los retos que es-  cruciales para el crecimiento de Cempa Mar-
taba por vivir. ket de la mano de NeA.

«La pandemia nos obligd a abrimos al pu- «Sigan su pasion y no teman al emprendi-
blico generaly, comento. Esta adaptabilidad  mientoy, concluye la entrevista mientras enfa-
pemitio que el proyecto continuara crecien-  tiza de la importancia de la perseverancia
do y no derumbarse en este periodo. y la adoptabilidad son fundomentales para

El apoyo del Instituto Nacional de Econo-  sobrevivir las circunstancias adversas.

Colaboracion editorial: Proyecto M2050
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TRANSFORMANDO
DESECHOS EN
NUTRIENTES

FOCA Systems, galardonado en la categoria
Emprendimiento 50+ en el marco de los pre-
mios 2023 al Emprendimiento de la Red de
Negocios Entre Amigos (NeA), simboliza se
destaca por su contribucion significativa en
el campo de la gestion de residuos.

La historia de FOCA Systems comenzo en
2009, cuando Héctor Adame, movido por su
compromiso con la sostenibilidad y la influen-
cia de sus padres ecologistas, descubrid una
forma innovadora de fransformar residuos de
alimentos en nutrientes valiosos para la tierra.

En entfrevista exclusiva con Proyecto M2050,
Adame asegura haber descubierto una meto-
dologia para transformar residuos orgdnicos
en nutrientes ricos para el suelo, «yo hice un
descubrimiento en el ano 2009, este descu-
brimiento es de como fransformar los residuos
de los alimentos de manera muy répida de
entre dos y cuatro diasy. reveld Héctor.

Tras siete anos de espera, obtuvo la paten-
te que fue el punto de partida para estable-
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cer una planta en Puebla en plena pandemia.
Esta iniciativa surgio de su profundo respeto
por la naturalezo, inculcado desde su infancia
en un hogar con fuertes valores ecoldgicos.

Transformacion verde

«La mitad de la basura que producimos es
orgdnica, y no se hacia nada al respectos,
senald Hector como parte del gje rector que

Entrevista conducida y redactada por Emiliano Fernandez, periodista colaborador.
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le ha guiado en este camino. Su proyecto
busca no solo reciclar, sino convertir estos de-
sechos en un recurso valioso.

La planta en Pueblo, aungue inicialmente
un piloto, marco el inicio de una nueva era en
la gestion de residuos ya que el sistema que
ha creado Adame no es Unicamente reciclar
los residuos orgdanicos, sino que estos se vuel-
van nutrientes para el suelo.

La vision ecologica de Hector se
alimentd de sus experiencias
familiares y  profesionales.
Trabajondo con su padre,
quien se dedico al diseno
y fabricacion de maguinaria
para procesar alimentos, Hector
adaquiri® un conocimiento practico invaluable.

«Me di cuenta de la posibilidad de trans-
formar los residuos de alimentos en algo Util
para la tieray, explicod. Esta epifania llevo a
la creacion de FOCA Systems, un nombre que
destaca por su simplicidad y memorabilidad:
ferti abono concentrado amigable.

«Muchos pensaban que era solo una maé-
quing, pero es un sistema completor, aclard
Hector No solo aborda el problema de los
residuos, sino que también ofrece una solu-

Colaboracion editorial: Proyecto M2050
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cion integral para mejorar la salud del suelo
y promover practicas agricolas sostenibles, es
pOr €SO que €s un sistema.

Exito Empresarial y Sostenibilidad Ambiental:
Doble Beneficio de NeA para FOCA Systems

«Lo mas valioso de NeA es su red de con-
tactosy, enfatiza Héctor. Quien asegura que
gracias a estas conexiones, FOCA Systems
podrd llegar a un publico més amplio y cola-

borar con empresas agricolas infe-

resadas en fransformar sus re-
siduos en un recurso valioso.
Este modelo no solo be-
neficia al medio ambiente,

sin0 gue también proporcio-
na un ejemplo tangible para otras

empresas de como las practicas sostenibles
pueden mejorar la vida comunitaria y aborir

nuevas oportunidades de mercado.

La Red NeA se convertird en un catalizador
clave para el crecimiento e impacto social
de FOCA Systems, facilitando la creacion
de redes de contactos esenciales para su
expansion. Este sistema verde promete un im-
pacto positivo significativo tanto en el ambito
ambiental como en el desarrollo de un nego-
cio sostenible.
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REVALORIZANDO
EL PLANETA

Rearvora, galardonado en la categoria Sus-
tentabilidad en el marco de los premios 2023
al Emprendimiento de la Red de Negocios
Entre Amigos (NeA), una iniciativa que refleja
el compromiso y la innovacion de una jéven
cientifica.

Bajo la direccion de Karime Cuillen, funda-
dora y Directora Ejecutiva, el proyecto se en-
foca en revalorizar las practicas y productos
orgdnicos infegrando la economia circular
en la vida diaria para proteger nuestro plo-
neta.

En entrevista exclusiva con Proyecto M2050,
Cuillén nos platica que «cada producto que
desarrollamos en Rearvora tiene un propodsito
claro: fomentar précticas sostenibles y cons-
cientesy.

Con 24 anos y una licenciatura en Biotec-
nologia, lanzo Rearvora con una vision claro:
fransformar la manera en que interactuamos
con el medio ambiente. « nombre, de origen
ilandeés, representa la revalorizacion de nues-
fras acciones y negocios en relacion con el
planeto.
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Guillen

Si bien desde peguena ha sido una per-
sona que buscaba apoyar y ayudar, no en-
contraba cudl era su propodsito en la vidao; un
momento trégico en la vida de Karime fue un
parteaguas en su frayectoria como empren-
dedora.

Las palabras alentadoras de un ser querido
antes de su fallecimiento la motivaron a seguir

Entrevista conducida y redactada por Emiliano Fernandez, periodista colaborador.
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su pasion por la sostenibilidad. Rearvora se
convirtio en un proyecto para actuar sobre
sU preocupacion por las problematicas am-
bientales, especialmente los efectos nocivos
de los productos de cuidado personal sobre
la salud y el medio ambiente.

En su frayectoria ha enfrentado retos Uni-
cos como mujer joven en el campo de la
biotecnologia. «Desde el inicio
de mi carerg, he luchado
contra prejuicios sobre mi
caopacidad por ser mujer y
joveny. Estos desafios han
fortalecido su determinacion
y SU COMPromiso con la sosteni-
bilidad.

Karime habla cbiertamente sobre los retos
que enfrenta como mujer joven en el campo
cientifico. Desde el escepticismo por su juven-
tud hasta la desconfianza en su experiencio,
ella ha tenido que superar numerosas barre-
ras. Sin embargo, su firme creencia en la cons-
tancio, la preparacion y la pasion la han ayu-
dado a desmantelar estereotipos y dlorirse
camino en un entomno a menudo dominado
por hombres.

Colaboracion editorial: Proyecto M2050

SUSTENTABILIDAD

Ambicioso plan de la mano de NeA

Su objetivo es expandir el proyecto en México,
especialmente en la industia turistico, donde
se generan grandes cantidades de residuos
orgdnicos y productos de cuidado personal.
«En 2024, queremos que nuestros productos
sean una herramienta para gestionar residuos y

promover el cuidado personal ecologicos.

Con el apoyo de la Red NeA

Karime sabe que el apoyo,
asesoria y contactos clave
serdn fundamentales para
el crecimento y estable-

cimiento de Rearvora. Per-

tenecer a esta red le pemitir

acelerar sus objetivos y expandirse en

el mercado fomentando una revalorizacion
de los productos orgénicos.

Concluye la entrevista con un mensaie po-
deroso para las mujeres jovenes con aspira-
ciones emprendedoras: la importancia de
encontrar su pasion, ser perseverantes y creer
en si mismas, a pesar de las adversidades. Su
historia es un testimonio de resiliencia, innova-
cion y un compromiso inquebrantable con un
futuro mas sostenible.




—

N°A

REINVENTANDO
LA MODA CON
CUERO RECICLADO

Retazzo, galardonado en la categoria Ideas
Promisorias en el marco de los premios 2023
al Emprendimiento de la Red de Negocios
Entre Amigos (NeA), es un proyecto que trans-
forma retazos de cuero de la industria auto-
motriz en accesorios de moda.

Marco Samuel Lopez Benitez, un joven es-
tudiante de 22 anos, impulsado por la expe-
riencia infantil de cuando veia a su padre se
dedicaba a producir articulos de cuero deci-
dié emprender con unos amigos, primero para
parficipar en un Concurso y posteriormente
para formalizar el proyecto.

En entrevista exclusiva con Proyecto M2050,
Benitez compartid el nacimiento de Retazzo.
La idea surgid cuando Marcos y sus amigos,
interesados en concursar para el premio Hult
Prize, levado a cabo por la Universidad Pa-
namericanag, decidieron unir fuerzas y conoci-
mientos.
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Marco
Samuel
Lopez Benitez

«En 15 dias armamos el proyecto, lo presen-
tamos y ganamosy, compartid emocionado.

Benitez recuerda que un momento decisi-
vO en su vida fue la eleccion de su carera.
«Cuando visité la Universidad Panamericana
y Vi a estudiantes trabajando con herramien-
tas manuales, supe que eso era lo que que-

Entrevista conducida y redactada por Emiliano Fernandez, periodista colaborador.
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ria hacer, cuenta. Su pasion por el frabajo
manual y la ingenieria fue el impulso que ne-
cesitaba para emprender su vicje con Re-
tQzzo.

El joven emprendedor y estudiante es
consciente que el camino no ha sido sencillo,
identifica como uno de sus principales
retos el equilibrio entre la uni-
versidad, el emprendimiento
y las practicas profesiona-

«Crear un producto que
afraiga a los clientes y ges-
tionar todo al mismo tiempo ha
sido un desafioy, confiesa. A pesar de
estos obstaculos, estdn progresando hacia la
operacion a tiempo completo y el fin de su
carrera universitaria.

Retazzo se especializa en dar una segunda
vida a los retazos de cuero descartados por
su tamano o imperfecciones. «lransformamos
estos retazos en productos de alta calidad
como mochilas, carpetas y maletinesy, expli-
ca. Este enfoque no solo es innovador sino

Colaboracion editorial: Proyecto M2050

IDEAS
les. PROMISORIAS

que también contribuye a la sostenibilidad y
el manejo eficiente de recursos.

Experiencia de la red que esencial
para este joven

Mirando hacia el futuro, Benitez se enfoca en
constituir formalmente la empresa y lanzar
un comercio electronico para
Retazzo. «Queremos que se
convierta en una marca re-
conocida de articulos de
diseno.
«Los contactos y el ase-
soramiento de empresarios ex-
perimentados son invalucblesy, afima
Marcos refiriendose a que es un orgullo ser
parte de la Red NeA. Un lugar que le propor-
cionard oportunidades de negocio y apoyo
significativo que es esencial para el joven em-
prendedor y su empresa.

Finalmente, Marcos aconseja a otros jove-
nes emprendedores: «lancen su proyecto sin
esperar el momento perfecto. Aprovechen sus
recursos sabiomente y no teman armesgarses.




NA
—

SOSTENIBILIDAD LIQUIDA:

UNA REVOLUCION
EN LIMPIEZA

Vida Liquido, galardonado en la categoria
Innovacion en el marco de los premios 2023
al Emprendimiento de la Red de Negocios
Entre Amigos (NeA), representa un cambio ra-
dical en la industria de la limpieza.

Con 55 anos, Jesus Guzman, ingeniero
agronomo  fitotecnista, decidio buscar una
solucion ecologica y eficaz para la limpieza
del hogar y de espacios publicos. Hasta el
momento ha logrado desarrollar 15 formulas
de alto rendimiento con la que degradan la
suciedad y la grasa sin toxicidad.

En entfrevista exclusiva con Proyecto M2050,
Guzman explicod la motivacion defras de su
proyecto, «siempre he tenido alergias y bus-
caba productos de limpieza que no fueran
agresivos. Esto me llevd a investigar y desarro-
llar formulas que limpiaran de manera efectiva
sin ser toxicas». Esta busqueda personal se
convirti® en una mision para crear productos
de limpieza seguros y sostenibles.

El nombre de Vida Liquida no es casuali-
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Jesus
Guzman

dad, sino una deliberada eleccion inspirada
en la obra de Zygmunt Bauman. Al leer Mo-
demidad Liquida’, Guzmén y su pareja encon-
fraron resonancia en la filosofia de Bauman,
que analiza como la modemidad ha fluidifi-
cado las estructuras y valores tfradicionales.
Esta inspiracion se refieja en el proyecto
que busca revolucionar la industria de la lim-
pieza con productos que son no solo efecti-

Entrevista conducida y redactada por Emiliano Fernandez, periodista colaborador.
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vos y sostenibles, sino también adaptables a
las necesidades cambiantes del mercado y
el medio ambiente.

Al igual que Bauman describe una socie-
dad en constante cambio, Vida Liquida re-
presenta un enfoque dindmico y flexible hacia
la limpiezo, alineado con los desafios y opor-
tunidades de nuestra época.

La ecologia en el nicleo

No solo se centra en la segu-
ridad del usuario, sino tam-
bién en la proteccion del
medio ambiente. «Nuestro
objetivo es evolucionar

los procesos de limpieza,
haciéndolos mdas ecologicos
y eficientesy, afirméd Guzman. Con pro-
ductos que degradan la suciedad vy la gro-
sa sin necesidad de enjuague, Vida Liguida
ahorra agua y reduce el uso de quimicos
NOCIVOS.

La frayectoria de Vida Liquida no ha es-
tado exenta de desafios. Guzman destaco
la dificultad de encontrar apoyo y recono-
cimiento en las etapas iniciales del proyecto,
sin embargo, nunca se detuvo.

«La falta de vinculaciones adecuadas y

Colaboracion editorial: Proyecto M2050

INNOVACION

apoyo no econdmico, sino en términos de
conocimiento y contactos, fue un descfio sig-
nificativoy, senald.

En los hombros de los gigantes

Guzman nos comenta, «hay una frase que se
le atfbuye a Isaac Newton que dice: pude
ver més lejos porque me paré en los hombros
de los gigantes. Yo creo que NeA nos va a
permitir estar con gigantes de los cuales
vamos a aprender mucho masy.
Asegura que en menos de
un mes de tener apoyo de
la Red NeA ya han con-
seguido vinculaciones que
le permitirdn un crecimiento
para su proyecto. Nos comen-
ta que la Red «estd conformada por
gente con mucha capacidad con mucho co-
nocimientos.

El proyecto Vida Liquida demuestra que la
innovacion y la sostenibilidad pueden ir de
la mano en la industia de la limpieza. Guz-
man concluye con un consejo para futuros
emprendedores que sigan su pasion y se pre-
paren constantemente,

«Busquen ser disruptivos y crear algo genui-
namente diferentey, concluyo.
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El precio de la membresia a la Red NeA del ano 2024 serd
de: $3,000.00 MN por persona.

Si alguien quiere realizar pagos parciales, les pedimos por
favor hacerlo entre los meses de noviembre de 2023 y marzo
de 2024, avisando a nuestra Coordinadora Administrativa,
Mayra Vincent, que hardan uso de esta facilidad, ala
direccion de correo electronico necideas2019@gmailcom

No recibiremos pagos parciales después de marzo de 2024.

Cuenta para realizar
los depésitos:

Negociantes en Accién, A.C.

2]23V/aN

No. Cuenta: 0115536286

CLABE:
01218000 1155362869

Favor de confimar tu pago v solicitar la factura correspondiente

a nuestra Coordinadora Administrativa, Mayra Vincent, a la
direccion de correo electronico indicada ariba.
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PROYECTO CON CAUSA

FONDO PARA Esunaagenciade desarrollo

sin fines de lucro que, desde

o o La Pa z 1994, impulsa el bienestar de

comunidades rurales indigenas
que viven en situacién de pobreza y pobreza extrema.

“Estrategia de acceso a agua purificada con enfoque
en infancias y juventudes rurales de la Mixteca Alta de
Oaxaca”

NRA puede hacer la diferencia

Invitamos a todos los socios de la Red NeA que se sumen
con un donativo mensual de $500, $750, $1,00 o mas.

Logremos $20,000 mensuales. ;Cada aportacion cuenta!

Direccion general 0

magali.jauregui@fondoparalapaz.org

O

https://www.fondoparalapaz.org/ @fondoparalapaz


http://magali.jauregui@fondoparalapaz.org
https://www.facebook.com/fondoparalapaz/?fref=ts
https://www.instagram.com/fondoparalapaz/
https://twitter.com/fondoparalapaz
https://www.fondoparalapaz.org/
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Gonzdlez de Araujo DiaD ofrece servicios DiaD ofrece sus las

Consultores ofrece todos médicos, nutricionales tarifas empresariales

sus servicios legales y y psicoldgicos con un para los negocios de

contables con el 15% 30% de descuento para los Socios y referidos con

descuento a los Socios. Socios y familiares directos. un 10% de descuento.

Codigo: “GAC15” Codigo: “DiaD30” Codigo: “DiaDEM10”
Plataforma Dubaly Para cualquier duda, comentario o
Tarieta Electénica RETADI aclaracion, por favor escriban a la

o . direccion de correo electronico:
Servicios contables y fiscales

Servicios de Telemedicina.
Servicios de Agencia de Comunicacion

Servicios de Inteligencia de Negocios y Consejo Directivo

Data Mini
crainng Red de Negocios entre Amigos
Goloso Gourmet 10% de descuento

10% de descuento en cortes de came “SUMAR ES MULTIPLICAR"

premium: Carmes Finas San Juan.

»Hwww.negociosentreamigos.org

https://www.youtube.com/channel/UCjJMOLSITggSRcjxDB3 EXSQO



https://www.youtube.com/channel/UCjJM0LSITgq5RcjxDB3ExsQ
http://www.negociosentreamigos.org
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